
Wissen, um Ihre Produkte ohne teure Zwischenfälle und 
Verzögerungen in die USA zu exportieren. 

Unsere Expertin 
Manuela  Hermetter, qualifying PEOPLE e.U. 
Mit 23 Jahren Praxis ist Manuela Hermetter eine Logistik-Expertin und anerkannte 
Unternehmensberaterin für Außenwirtschaft. Ihre Karriere umfasst 15 Jahre Leitung der 
internationalen Überseeabteilung von DB Schenker in Klagenfurt und die Verantwortung 
für Verkauf & Marketing. Als Absolventin des Universitätslehrgangs für Export und 
internationale Geschäftstätigkeiten teilt sie ihr umfasssendes Wissen regelmäßig in 
Vorträgen zu Außenwirtschafts-, Zoll und Logistikthemen. Der klare Fokus auf Effizienz und 
Innovation gepaart mit Praxisbeispielen, Humor und Leidenschaft machen Manuela 
Hermetter zu  einer herausragenden Referentin.  

  
 
 
 
 
 
  
 
 
 
 
 
 
 

          
  

https://www.icc-austria.org/de/Seminare/aktuelle-Themenbereiche/3549/login.htm


Hintergrund 

Entdecken Sie die Schlüssel zum erfolgreichen Export in die USA! 
Unser exklusives Seminar hilft Ihnen, die Risiken des Marktes zu 
verstehen, zu kontrollieren und zu minimieren, bevor es zu spät ist. 
Optimieren Sie Ihren US-Export: Fehlerkosten reduzieren, Kunden 
gewinnen! 
Der US-Markt ist voller Chancen, aber auch voller Risiken, die vielen 
Unternehmern erst bewusst werden, wenn es bereits zu spät ist. 
Unser maßgeschneidertes Seminar gibt Ihnen das Rüstzeug, um Ihre 
Produkte ohne teure Zwischenfälle oder Verzögerungen erfolgreich 
in die USA zu exportieren. 

Warum unser Seminar? 

Praxisorientiert und zielgerichtet: Die Inhalte machen Ihre 
MitarbeiterInnen, die im USA-Geschäft tätig sind, nachhaltig fit für 
den Export. Erhalten Sie einen breiten Überblick über bevorzugte 
Lieferklauseln wie DAP und DDP sowie grundlegende Zollregularien. 

Transportlogistik im Fokus: Erfahren Sie, wie Sie Ihre Produkte 
effizient und kostenoptimiert in die USA befördern. 

Schritt-für-Schritt-Checkliste: Erarbeiten Sie gemeinsam mit unserer 
Expertin eine Checkliste, um Ihre Exporte in die USA reibungslos und 
kosteneffizient abzuwickeln. 

Kunden langfristig zufriedenstellen: Erfahren Sie, wie Sie durch eine 
optimale Exportabwicklung Kunden begeistern können. 

Programm 
Besonderheiten des Marktes 
USA-Lieferklauseln DAP und DDP 
 Detaillierte Erklärung und Abgrenzung zu 

anderen Incoterms  
 Verkäuferverpflichtungen und Risiko der 

beiden Klauseln 
 Kostenrichtige Exportkalkulation  

Basics der US-Zollregularien  
 Importer of Record 
 Power of Attorney 
 Customs Bond – inkl. Berechnung  
 Einfuhrabgaben in den USA  
 Duty  
 Merchandise Processing Fee 
 Harbour Maintenance Fee 
 Other Government Agencies 
 z.B. FDA, FCC, EPA etc.  

Security Bestimmungen  
 ISF 10+2 
 AMS-Filing 
 C-TPAT 

Transportabwicklung USA 
 Luftfracht 
 Seefracht inkl. Demurrage & Detention 

vermeiden  
 Besonderheiten des US-Marktes  
Erarbeitung einer Checkliste für Ihr 
Unternehmen  

 

Zielgruppe 
 Leiter:innen und Mitarbeiter:innen aus 

Versand-/Logistikabteilung 
 Mitarbeiter:innen im Verkaufsaußen- und 

innendienst, die mit USA-Geschäften zu 
tun haben 

 Neu-Einsteiger:innen ins USA-Geschäft 
 Alle, die ihr Export-Wissen erhöhen wollen 

 
 

Seminar Fit für den US-Export 
1. Oktober 2025  |  9:00 – ca. 17:00 Uhr 

Haus der Bauwirtschaft – Kleiner Saal, Schaumburgergasse 20, 1040 Wien 

HIER REGISTRIEREN 
 

Teilnahmegebühr pro Person 
inkl. elektronischen Trainingsunterlagen, Teilnahmezertifikat, 

Kaffeepausen und Business Lunch 

 

€  580,00   + 20% USt. 

Ermäßigter Preis für ICC Austria Mitglieder: 
€  464,00   + 20% USt. 

 

Erhalten Sie 10% Rabatt p. P. bei zeitgleicher Buchung ab 3 Teilnehmenden eines Unternehmens pro Seminartermin ! 

 

https://www.icc-austria.org/de/Seminare/aktuelle-Themenbereiche/3549/login.htm

