International
Business
Development

eine EinfUhrung

HIER REGISTRIEREN

13. Marz 2024
9:00 - ca. 17:00 Uhr
WKO [ 1040 Wien

ce|(c

Die Suche und ErschlieBung neuer Markte und Geschdéftsfelder sowie der globale Auf- & Ausbau von
Geschdaftsbeziehungen & Vertriebspotentialen zdhlen zu den zentralen Aufgaben im internationalen Business
Development. Dabei darf aber das Monitoring und die Optimierung der bestehenden Mdarkte nicht
vernachldssigt und mussen Interaktionen zwischen Mdrkten vorausgesehen werden.

Egal, ob Sie in neue Mdrkte eintreten oder bestehende Geschadftsfelder ausbauen wollen — eine systematische
aber adaptive Vorgehensweise entscheidet Uber den Erfolg!

Der damit verbundene Aufwand ist herausfordernd und verlangt betriebswirtschaftliches, rechtliches als

auch interkulturelles Wissen.

Von der Internationalisierungsstrategie bis zur reibungslosen Initiierung des Auslandsprojektes, in diesem
Seminar erhalten Sie praxisbezogene Informationen und Anregungen fur lhr strategisches und operatives
Vorgehen beim Ausbau existierender Geschdftsfelder und beim Eintritt in neue Mdrkte.


https://www.icc-austria.org/de/Seminare/aktuelle-Themenbereiche/3355.htm

Zielgruppe Das Wesentliche

Business Development Manager:innen P
Export-Praktiker:innen

Bestehende Mdrkte optimieren

¢ Kennen Sie Ihre Mdrkte,
Area Sales Manager:innen

Mitarbeiter:innen Strategieabteilung
Vertriebsmitarbeiter:innen
Marketingmitarbeiter:innen
GeschdaftsfUhrer:innen

bestehende Stdrken und
Schwdchen?

¢ Neue Wachstumsmadrkte
identifizieren
¢ Hausaufgaben fur die

Marktentwicklung

U nsere EX pe I’te N ¢ Chancen-Risiken-Analyse fur

neue Mdrkte
Mag. Johann Kausl

Selbstandiger Unternehmensberater mit

( Geschdftsmodelle, Produkte &

Marketing-MaBnahmen an lokale

Schwerpunkt Export, war 40 Jahre im .
Gegebenheiten anpassen
Rahmen der WKO Auslandsorganisation

. , ) ) . ¢ Erfolgreiche
far die Exportwirtschaft international nt " isi N
nternationalisierungs-Strategie
tatig, hat viele Jahre in Russland, USA, el 9 9
erstellen
Deutschland und Japan gelebt und

€ Kulturelle, juristische & politische
Aspekte, Dos & Don'‘ts

Firmen bei deren Auslandsgeschdft

unterstitzt.
¢ Exportpreise richtig kalkulieren

Dr. Max Burger-Scheidlin

. . ¢ Vertriebssysteme auswdhlen und
Senior Consultant, [ICC Austria - 4

. ) aufbauen, Vertriebspartner
Internationale Handelskammer, hat viele ; P
. . . steuern
Jahre in Ostafrika, dem Mittleren Osten

und Asien gelebt und in 85 Ldndern ¢ Partnersuche und Partnerprifung

Unternehmen bei Geschdaften beraten: (due diligence)

Spezialist fur Anti-Korruption  sowie € Auslandsprojekte erfolgreich

starten und nachhaltig

Uberwachen ICC ‘((

Streitvermeidung und Streitbeilegung.

Mitautor von 12 Buchern, Lektor an .
Austria

mehreren Universitdten und Hochschulen.
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TeilnahmegebUhr pro Person € 545,00 +20% USt.

inkl. elektronischen Troiningsunterlcgen, Teilnahmezertifikat, ErmdBigter Preis fur |CC Austria Mitglieder:
Kaffeepausen und Business Lunch & 43600 00% US
. + o t.

Erhalten Sie 10% Rabatt p. P. bei zeitgleicher Buchung ab 3 Teilnehmer:innen eines Unternehmens pro Seminartermin !
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rogramm im Detail

ErschlieBung neuer Mdrkte

/arum Internationale Geschdftsentwicklung Globale Trends beobachten und bewerten

Besonderheiten internationaler Geschdfi portmdrkte der Zukunft
Tendenzen zum Protektionismus stiegsmdrkte
alternative Strategien kliste — Beurteilen Sie den Zielmarkt

ktaufnahme
Hausaufgaben / Stat

€ Produkt / Dienstleis
¢ Markte (derzeit), £
€ Entwicklung de

jonsusancen beachten — Risiken durch
DN vermeiden

olgreiche Verhandlungsstrategien -

cross cultural

Erweiterung ¢ Marktmacht bewerten und ausnitzen?

¢ Probleme € Streitigkeiten frihzeitig vermeiden
¢ Wettbewerber analysieren & Marktchancen

sicher bewerten

Internationale Vertriebssysteme

€ Aufbau eines Vertriebssystems im Zielland

€ Akquisition von Vertriebspartnern — oder
Eigenstruktur?

Priafung und due-diligence des neuen Partners
Vertragsgestaltung

Zielorientierte Steuerung der Vertriebspartner

Wen ,stort” Inr Markteintritt? - mogliche
altung

Risken daraus
auf Zielmarkt € Den geplanten Export-Vertrag auch
enheiten durchsetzen

Uberlegungen zum Exportvertrag
¢ Export-Finanzierung, Streitvermeidung,

Streitbeilegung und Durchsetzung der

<
¢ Bonitatskrite vertraglichen Rechte
¢ Ldandermix nag

Verfugbarkeit fe
¢ Checkliste - Was g
Shortlist fUr Bearbeitu

as richtige Produkt fUr dSQEaENE Rl elg<s
Internationale Produktanpassung
ffiziente MarketingmaBnahmen
portpreise richtig kalkulieren

ortorientierte Lieferbedingungen
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