INDONESIEN +
MALAYSIA

Export & Niederlassungen

HIER REGISTRIEREN

12. + 13. November 2025
jewells 9:30 - 12:30 Uhr MEZ

Online-Training

ce|(c

Praktisches Rechtswissen im Uberblick

Fur erfolgreiche Geschafte in der Region ist das entsprechende rechtliche Know-How

unbedingt notwendig, sowie ein kulturelles Verstandnis fur die Geschdaftspartner.

Unser Experte kennt aus seiner taglichen Arbeit die Dos & Don'ts
des Geschafts mit und in Indonesien und Malaysia und vermittelt sie

lhnen mit vielen Praxistipps aus seiner langjdhriger Erfahrung.

Tag 1: INDONESIEN - Export & Niederlassungen
Tag 2: MALAYSIA - Export & Niederlassungen
Die Tage konnen auch einzeln gebucht werden!


https://www.icc-austria.org/de/Seminare/aktuelle-Themenbereiche/3693.htm

Zielgruppe

Area Sales Manager:innen

Business Development
Manager:innen
Export-Manager:innen
Projektleiter:innen kaufmdnnisch +
technisch

Firmenjurist:innen
Geschaftsfuhrer:innen

Hintergrund

Die ASEAN Region ist eine der wirtschaftlich wichtigsten

Regionen weltweit und liegt im Bereich Wirtschaftswachstum

im Spitzenfeld. Nicht nur deshalb wird ASEAN fur die EU immer

wichtiger.

Malaysia und Indonesien nehmen dabei in ASEAN jeweils eine

Sonderrolle ein:

€ Indonesien wird als schlafender Riese bezeichnet - als
bevolkerungsreichstes Land der Region wird es schon im
Jahr 2050 zu den vier gréBten Volkswirtschaften gehoren.

¢ Malaysia weist bereits jetzt ein Pro-Kopf Einkommen auf,
das zumindest mit Landern aus Osteuropa vergleichbar ist.
Ein fur die Region sehr hoher Ausbildungsstandard und eine
breite Mittelschicht machen Malaysia zu einem immer
attraktiveren Investitionsstandort.

Fundiertes (Vor-)Wissen Uber  Marktgegebenheiten,

Organisationsstrukturen, rechtliche & soziale Aspekte sind

essentiell, um Aktivitaten optimal zu koordinieren und lhren

Gewinn zu steigern.

Das Wesentliche

¢ Wichtigste Hausaufgaben vor Start von
Geschdftsbeziehungen

¢ Liefervertragsrecht - Besonderheiten in
Indonesien und Malaysia

€ Rechtsverstdndnis indonesischer und
malaysischer Partner & Kunden

¢ Rechtliche Aspekte beim Aufbau des
Vertriebs (Handelsvertreter etc.)

¢ GrUndung einer Niederlassung (Vertrieb,
Einkauf, Produktion)

Umgang mit lokalen Behérden
Kulturell richtig Verhandeln - Dos & Don’ts

Konflikten vorbeugen, Konflikte 16sen

.Vertrage leben“ - nach
Vertragsabschluss

CcC

|
¢ Vermeidung von Korruption Austria (

Unser Experte

Dr. Harald Sippel, MBA

Osterreichischer Rechtsanwalt und seit vielen
Jahren in Ostasien (insb. China, Indonesien, Japan,
Korea, Malaysia) tdatig, seit 2024 mit eigener
Rechtsanwaltskanzlei in Kuala Lumpur, Malaysia.
Der Schwerpunkt der Beratungstdtigkeit liegt im
ASEAN Raum und insbesondere auf Indonesien
und Malaysia.

INDONESIEN & MALAYSIA Export & Niederlassungen

12. + 13. November 2025 | jeweils 9:30 - 12:30 Uhr MEZ
Online- Training | Meetingplattform Zoom

HIER REGISTRIEREN

Packagepreis pro Person

inkl. elektronischen Trainingsunterlagen, Teilnahmezertifikat

€ 550,00 +20% USt.
ErmdBigter Preis fur ICC Austria Mitglieder:
€ 440,00 +20% USt.

Registrierung fur Einzeltage moglich:

Teilnahmegebuhr pro Tag pro Person
inkl. elektronischen Trainingsunterlagen, Teilnahmezertifikat

€ 305,00 +20% USt.
ErmdBigter Preis fur ICC Austria Mitglieder:
€ 244,00 +20% USt.

Erhalten Sie 10% Rabatt p. P. bei zeitgleicher Buchung ab 3 Teilnehmenden eines Unternehmens pro Online-Training Termin !

Technische Voraussetzung

Internetfdhiger Rechner/Laptop/Tablet oder Smartphone.

Das Online-Training wird Gber Zoom abgehalten. Sollte Ihr Unternehmen Zoom nicht standardmdBig nutzen, ist dennoch eine Teilnahme maglich.
Bei Fragen wenden Sie sich bitte an Ihre hauseigene IT oder auch gerne direkt an uns.
Sie erhalten 3 Werktage vor Beginn den Link und die Zugangsdaten zur Teilnahme an der Onlineschulung.



https://www.icc-austria.org/de/Seminare/aktuelle-Themenbereiche/3693.htm
https://www.icc-austria.org

¢’s Programm im Detail

Uhrung Boing Business in Indonesien / Malaysia -

Aktuelle wirtschaftliche und juristische tliche Aspekte

Entwicklungen - und ein Ausblic tuelle Trends & Entwicklungen bzgl.

Verhandeln mit lokalen Partg cteintritt ausldndischer Unternehmen

Don‘ts ebsaufbau (Handelsvertreter,

Kulturverstandnis 8 yspartner, eigener lokaler Vertrieb)

die Basis fur lhreg g von Reprdsentanzen,

Rechtsverstd ochtergesellschaften und Joint Ventures -
Trends, Praxistipps

( Gesellschaftsrecht / Niederlassungsformen —
Vor- und Nachteile

¢ Voraussetzungen / Genehmigungen / Ablauf /
Zeitaufwand / Kosten

€ Standortwahl im Uberblick

€ Uberblick zu Technologie-Transfer — IP-Schutz
& Know-How-Schutz rechtlich & praktisch

€ Besteuerung der Tochtergesellschaft /
Gewinnruckfihrung

¢ Vermeidung von Korruption

€ Produktzertifizierung — Erfordernisse fur den
Vertrieb in Indonesien / Malaysia

¢ Spezielle Zoll-,Herausforderungen®

Arbeitsrecht
¢ n- ¢ Lokale Mitarbeiter rekrutieren, lokales

Arbeitsrecht fur Ihre Niederlassung vor Ort

Werden Sie
Mitglied bei uns!

Profitieren Sie, neben der

Indonesien / MO

kostenfreien Beratung zu
unseren Themen, von unseren
vergunstigten Preisen fur
Seminare, Online-Trainings,
Inhouse Schulungen und

Publikationen.
Follow us on ® |CC ((
Austria

Weitere Informationen zu einer
Mitgliedschaft finden Sie hier!



https://www.icc-austria.org/
https://www.linkedin.com/company/3192396
https://vimeo.com/iccaustria
https://www.icc-austria.org/de/Mitgliedschaft/Mitglied-werden.htm
https://www.icc-austria.org/de/Mitgliedschaft/Mitglied-werden.htm

