INDIEN
Business Insights

Die Kultur verstehen &
erfolgreich verhandeln

5. Mai 2026
9:00 - 17:00 Uhr
Wien

HIER REGISTRIEREN

icc (¢

Austria

Bevor Sie vom indischen Markt profitieren konnen,

gilt es eine Brucke zur indischen Kultur zu schlagen.

Lernen Sie lhre indischen Geschdaftspartner:innen
besser zu verstehen.

Uben und erproben Sie durch verschiedene Fallbeispiele

erfolgreiche Verhandlungsstrategien mit Inder:innen.

Praxisorientiert, interaktiv und direkt anwendbar.



https://www.icc-austria.org/de/Seminare/aktuelle-Themenbereiche/3768.htm

Zielgruppe Unsere Expertin

Area Sales Management Mqrgit E. Flierl

Export + Import Management Betriebswirtin, 20 Jahre Berufs-

Vertriebsmitarbeiter:innen erfahrung in FUhrungspositionen der

Projektleitung kaufmdnnisch + technisch deutschen Industrie mit Auslands-

Firmenjurist:innen + Rechtsanwdlt:innen einsdtzen in Asien, USA und Europa

Geschdéftsfihrung und Projektarbeit in Indien. Seit 1998
selbstdndig erfolgreich mit Kunden-
projekten in Indien aktiv.

Fokus der Indien-Projekte sind

DCIS WesentIIChe Produktions- und  Entwicklungs-

verlagerungen, Sourcing und
Indische Geschdftskultur + Kulturstandards Software-Projekte, sowie Trainings im

Erfolgreiche Kommunikation mit indischen Bereich interkulturelles Management

Geschdftsleuten in Indien.

Verhandlungstaktik — Dos and Don'ts Schwerpunkte der Trainingsarbeit
Vv . leb Ti fir eine | fristi sind Kommunikation, Verhandlungs-
ertrage leben — Tipps Tur eine langfristige fahrung, Teambuilding, Entsendungs-

Geschdftsbeziehung vorbereitung,  Konfliktmanagement

Hierarchien erkennen und nutzen und Moderation in den Segmenten

. . . . Industrie, Automation, Engineering,
Erfolgsraten bei Geschdftsabschlissen steigern , , o o
Automotive, Versicherungswesen u.q.

Regeln & Tabus — mit Auswirkungen ' ‘ o
Frau Flierl arbeitet zusdtzlich im

Konfliktmanagement Bereich Verhandlungsbegleitung und
Praktische Tipps & Beispiele als Kurzzeit Coach fur Verdnderungs-

Konfliktsituationen meistern Austria prozesse im interkulturellen Umfeld.

INDIEN Business Insights:
Die Kultur verstehen & erfolgreich verhandeln

5. Mai 2026 | 9:00 - 17:00 Uhr
Haus der Bauwirtschaft | Schaumburgergasse 20 | 1040 Wien

HIER REGISTRIEREN

TeilnahmegebUhr pro Person € 580,00 +20% USt.

inkl. elektronischen Troiningsunterlogen,Teilnohmezertifikot, ErmdBigter Preis fur |CC Austrio Mitglieder:
Kaffeepausen und Business Lunch & 46400 20% US
; + ) t.

Erhalten Sie 10% Rabatt p. P. bei zeitgleicher Buchung ab 3 Teilnehmenden eines Unternehmens pro Veranstaltungstermin !


https://www.icc-austria.org/
https://www.icc-austria.org/de/Seminare/aktuelle-Themenbereiche/3768.htm
https://www.icc-austria.org/de/Seminare/aktuelle-Themenbereiche/3768.htm

Das Programm im Detail

Wirtschafts- & Vertragskultur

€ Der indische Geschdftspartner / € Interkulturelle Kommunikation

Vertrdge optimal verhandeln

die indische Geschdaftspartnerin Gesprachsfuhrung & Meetings

¢ Sprache, Kommunikation & Mentalitat - Korpersprache
Auswirkung auf Vertrédge
e Eigenbild vs. Fremdbild

Personenfokus vs. Sachfokus

Verhandlungstaktik

Dos and Don'ts bei

Vertragsverhandlungen
Wertesystem, Philosophie, Weltanschauung ¢ Interkulturelles Verhandlungs- &
Soziale Strukturen, Hierarchien & ihre

Verhaltenstraining

Wandlun . . .
9 ¢ Wertigkeit von Vertrdgen

Rolle des Mannes bzw. der Frau

¢ Vertrage leben - Geschdftsbeziehungen

Berufliche Beziehungen . ]
e Beziehung zu Ausldnder:innen mit Indien
¢ Regeln & Tabus: Effekte auf

Vertragstreue?

¢ Erwartungen an ausléndische

Geschaftsleute

¢ Konfliktmanagement

Indische Vertrags- & Geschaftskultur — o Konfliktpotenzial identifizieren

Vertragschancen erhdhen e Kritik austiben

o Konfliktsituationen meistern
¢ Vertrauensaufbau

Business Etikette

Beziehungsmanagement

Hierarchie
. . . . Icc Follow us on ® o
Zeitfaktor & Terminverstédndnis Austria

Flexibilitat vs. Verbindlichkeit auf Indisch

Erweitern Sie |lhr

Werden Sie Mitglied

Wissen |

Arabische Golfstaaten Business

Insights: Die Kultur verstehen &

erfolgreich verhandeln
29. April 2026, Wien

China Business Insights: Die Kultur

verstehen & erfolgreich verhandeln
12./13. Mai 2026, online

el uns!

Profitieren Sie, neben der
kostenfreien Beratung zu unseren
Themen, von unseren vergunstigten
Preisen fur Seminare / Online-
Trainings, Inhouse Schulungen und
Publikationen.

Weitere Informationen zu einer
Mitgliedschaft finden Sie hier !



https://www.icc-austria.org/
https://www.linkedin.com/company/3192396
https://vimeo.com/iccaustria
https://www.icc-austria.org/de/Mitgliedschaft/Mitglied-werden.htm
https://www.icc-austria.org/de/Mitgliedschaft/Mitglied-werden.htm
https://www.icc-austria.org/fxdata/iccws/download/seminar/SEM_Verhandeln-mit-Arabern_2026.pdf
https://www.icc-austria.org/fxdata/iccws/download/seminar/SEM_Verhandeln-mit-Arabern_2026.pdf
https://www.icc-austria.org/fxdata/iccws/download/seminar/SEM_Verhandeln-mit-Arabern_2026.pdf
https://www.icc-austria.org/fxdata/iccws/download/seminar/ONL_CHINA_Business-Insights_2026.pdf
https://www.icc-austria.org/fxdata/iccws/download/seminar/ONL_CHINA_Business-Insights_2026.pdf
https://www.icc-austria.org/fxdata/iccws/download/seminar/ONL_CHINA_Business-Insights_2026.pdf

