KOREA

Verhandlungen
mit lokalen
Geschaftspartnern

Cross-Cultural-Management Workshop

26. Juni 2024
9:00 - 16:30 Uhr

Wien

HIER REGISTRIEREN

icc (¢

Austria

Bevor Sie vom koreanischen Markt profitieren konnen,

gilt es eine Brucke zur koreanischen Kultur zu schlagen.

Lernen Sie lhre koreanischen Geschdaftspartner
besser zu verstehen.

Dieser Workshop gibt Ihnen Einblick in die koreanische Geschdaftskultur und
zeigt auf, wie Geschaftsaufbau und Kundenbindung in Korea funktionieren.

Der Praxisbezug steht in diesem Cross-Cultural-Management-Workshop im Vordergrund.



https://www.icc-austria.org/de/Seminare/aktuelle-Themenbereiche/3478.htm

Zielgruppe

Area Sales Manager:innen

Export + Import Management
Vertriebsmitarbeiter:iinnen

Projektleitung kaufmdnnisch + technisch
Rechtsabteilungen

Rechtsanwadlte u. Rechtsanwdltinnen

Geschdéftsfuhrung

Das Wesentliche

Koreanische Geschdftskultur + Kulturstandards
Erfolgreiche Kommunikation mit koreanischen
Geschdftspartnern

Verhandlungstaktik — Dos and Don‘ts

Vertrdge leben - Tipps fur eine langfristige
Geschdftsbeziehung

Hierarchien erkennen und nutzen

Erfolgsraten bei Geschaftsabschlissen steigern
Regeln & Tabus — mit Auswirkungen

Geschdftsaufbau in Korea

Praktische Tipps & Beispiele IcC

Austria

Seminar:

Unser Experte
Wolfgang Slawinski, MSc.

lebt seit 27 Jahren in Seoul, dort hat er
fur die Firma Frequentis AG den
Koreanischen Markt aufgebaout und
gemeinsam mit anderen Osterreich
liebenden Personen, die
Osterreichisch Koreanische Gesell-
schaft in Seoul zur UnterstUtzung von
Osterreichern und andere  EU-
Auslénder in Korea gegriindet.

Wolfgang Slawinski war lange Zeit im
Vorstand der Europdischen Kammer
in Seoul (ECCK) als Vizeprdsident und
Vertreter Osterreichs, spdter
Prasident der Kaommer tatig. Die ECCK
vertritt ca. 580 namhafte EU-Firmen
und hat einen starken Einfluss in die
Koreanische Wirtschaftspolitik. ECCK
war intensiv  involviert in  die
Verhandlungen zum  Freihandels-
abkommen zwischen der Republik
Korea und der EU.

Er ist mit einer Koreanerin verheiratet
und pendelt zwischen Korea und
Osterreich.

KOREA - Verhandlungen mit lokalen

Geschdftspartnern

26. Juni 2024 | 9:00 - 16:30 Uhr
Haus der Bauwirtschaft, Schaumburgergasse 20, 1040 Wien

HIER REGISTRIEREN

Teilnahmegebuhr pro Person

inkl. elektronischen Trainingsunterlagen, Teilnahmezertifikat,
Kaffeepausen und Business Lunch

€ 545,00 +20% USt.

ErmaBigter Preis fur ICC Austria Mitglieder:
€ 436,00 +20% USt.

Erhalten Sie 10% Rabatt p. P. bei zeitgleicher Buchung ab 3 Teilnehmenden eines Unternehmens pro Seminartermin !


https://www.icc-austria.org/
https://www.icc-austria.org/de/Seminare/aktuelle-Themenbereiche/3478.htm
https://www.icc-austria.org/de/Seminare/aktuelle-Themenbereiche/3478.htm
https://www.icc-austria.org/de/Seminare/aktuelle-Themenbereiche/3478.htm

Das Programm im Detail

Einleitung Arbeiten und Leben in Korea
¢ Kurzer Einblick in die Geschichte Koreas ¢ Visa Typen
¢ Beziehung zu den Nachbarldndern China ¢ Versicherungen
und Japan ¢ Wohnen fur Auslénder
€ Aktuelle wirtschaftliche Entwicklungen ¢ Zahlensystem
Wirtschafts- & Geschaftskultur ¢ Schulsystem
¢ Der koreanische Geschdftspartner ¢ Infrastruktur
¢ Sprache, Kommunikation & Mentalitat - ¢ Deutsch/Englisch im Alltag
Auswirkung auf Vertrége ¢ Unterschiitzungs-APP

Hinter den Kulissen der Unternehmen

¢ Soziale Strukturen & Hierarchien

¢ Business Etikette Geschaftsaufbau in Korea

€ Personenfokus vs. Sachfokus ¢ Unternehmensstrukturen

€ Wertigkeit von Vertréigen ¢ Partner-Findung

€ Regeln & Tabus: Effekte auf Vertragstreue? ¢ Aufbau von Vertriebsorganisationen
¢ Das Rechtssystem im Uberblick ¢ Aufbau von Serviceorganisationen
q

q

Organisation von ,Chebuls” Koreas
GroBkonzerne

Verhandlungen mit koreanischen

Geschaftspartnern Icc ( Follow us on @ 0
Austria

€ Interkulturelle Kommunikation
Gesprachsfuhrung & Meetings
Kérpersprache

Rolle von Dolmetschern

Verhandlungstaktik
Dos and Don'ts bei Vertragsverhandlungen Werdeﬂ Sle Mltglled

Erwartungen an auslandische
Geschdftspartner bei uns!
¢ Entscheidungsfindung

Profitieren Sie, neben der
kostenfreien Beratung zu unseren
Themen, von unseren vergunstigten

Erweitern Sie Ihr Wissen !

Preisen fur Seminare / Online-

: : : , Trainings, Inhouse Schulungen und
China - Projekte erfolgreich abwickeln Publikationen

17. Oktober 2024, Wien ’
Weitere Informationen zu einer

Erfolgreich international verhandeln o . . )
: Mitgliedschaft finden Sie hier !
22. + 23. Okober 2024, Wien



https://www.icc-austria.org/
https://www.linkedin.com/company/3192396
https://vimeo.com/iccaustria
https://www.icc-austria.org/de/Mitgliedschaft/Mitglied-werden.htm
https://www.icc-austria.org/de/Mitgliedschaft/Mitglied-werden.htm
https://www.icc-austria.org/fxdata/iccws/download/seminar/SEM-Projektmgmt-China-17-10-2024.pdf
https://www.icc-austria.org/fxdata/iccws/download/seminar/SEM-Projektmgmt-China-17-10-2024.pdf
https://www.icc-austria.org/fxdata/iccws/download/seminar/SEM_Erfolgreich-internat-verhandeln_Okt2024.pdf
https://www.icc-austria.org/fxdata/iccws/download/seminar/SEM_Erfolgreich-internat-verhandeln_Okt2024.pdf

